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En la modalitat especial de la nostra Coopera
tiva no hem cregut prudent seguir ni un ni altre 
concepte. Distribuir els articles a preu el més apro- 
ximat possible al de cost, privava tota organitza- 
ció comercial i matava tot l’estimul dels metges 
sindicats a fer-se socis cooperadors, car no s’ha 
d’oblidar que el nostre Estatut autoritza la venda 
als no cooperadors mentre siguin sindicats.
. Aplicar, en canvi, el segon criteri de distribuir 

els articles a preu de mercat no era convenient en 
el nostre cas, perqué ens trobàvem davant d’una 
inflació de tots els preus per esser acostumat ope- 
ìar en aquest negoci en la majoria de casos amb 
uns marges desacostumats. Calia que la Coopera
tiva actués d’instrument regulador aplicant un re- 
càrrec sobre el preu de cost considerai suficient 
per a cobrir les despeses d’organització, l’interès 
fixe del capital, les amortitzacions i un marge pru
dencial de benefici.

Es per aquest motius que la Cooperativa ha tin- 
gut el criteri de no cedir de seguida tot el benefici 
al metge comprador, sostenir uns preus que li per- 
metin crear un bon sistema d administrado i ven
da i acumular uns excessos de percepció suficients 
per a retornar als socis cooperadors al fi de cada 
exercici una quantitat important en relació a les 
seves compres.

Aquest criteri ens ha permès de crear l’organit- 
zació que ara coneixereu i obtenir els resultáis que 
anem a comunicar-vos.

* * *

Hem inspirai tota la nostra organització en els 
seguents extrems :

ier. Proveir d’existències les seccions de Coo
perativa, de manera que no sois iguali les cases que 
de fa anys es dediquen al ram, sino que les superi 
de forma que el metge trobi a la Cooperativa tots 
els articles que fins ara no trobava disponibles i l a- 
via d’esperar que vinguessin directament del pro
ductor.

211. Suprimir tots els intermediaris entre el 
productor i la Cooperativa, acudint directament a‘s 
llocs d’origen.

3er. Augmentar la importancia de les compres 
dintre les possibilitats de cónsum de la Coopera
tiva per a obtenir les millors condicions possibles.

4rt. Establir contractes especiáis de dipòsit i 
d’exclusiva amb les cases productores d’aparells 
especialitzats.

5e. Produir, construir o fabricar directament 
aquells aparells, mobles o Instruments que 110 re- 
quereixen personal molt especialitzat i que perme- 
ten trobar una economía en la producció:

6é. Perfeccionar l’organització de venda amb 
tot el personal necessari.

7e. Organitzar el repartiment per tal de servir 
les comandes amb puntualitat.

8é. Escoltar totes les reclamacions i procurar 
corregir tots els defectes dorganització denunc’ats 
pels socis.

9e. Perfeccionar el sistema de facturació i co- 
brament.

El primer extrem hem pogut complir-Tó' a satis- 
facació nostra i podem afirmar que avui la Coópe- 
rativa está assortida el suficient perqué tots els 
companys trobin en ella tot el que poden necéssitar 
en un moment donat. Es evident que algún aparell
o instrument molt especial no és encara en exis
tencia a la Cooperativa, pero tampóc el trobareu 
en cap altre lloc de Barcelona. Cal teñir en cornp- 
te de no proveir la Cooperativa amb materials d US 

tan poc freqiient que hom pot exposar-se a teñir 
invertit un capital improductiu o ha de teñir guar- 
dat per molt temps un material que després perd 
la seva utilitat i acaba per haver-se de considerar 
inservible i amortitzar-lo.

La nostra norma ha estat que el soci cooperádcr 
trobi a la Cooperativa tot el que trobaria en altre 
lloc i alguna cosa més que la nostra situado espe
cial prop del consumidor ens permet aventurar
nos a tenir-lo en dipósit.

A més de proveir les seccions exístents, hem 
creat algunes seccions que no fou possible crear 
en els comengáments de la Cooperativa. Tot el re- 
ferent a instrumental per especialistes ha estat 
augmentat considerablement. Oftalmólegs, oto- 
rino-laringólegs, analjstes, urólegs, et£., .tróben 
avui a la Cooperativa tot el material que necesi
ten i de les marques de la seva preferencia.

D ’una manera especial hem de remarcar la for
ma com s’ha desenrotllat el nostre Departamént 
de construcció, com hem pogut constituir la Secció 
d’Electro-medicina i la importancia extraordinaria 
que ha adquirit la secció de LlibreHa.

Hem construit durant l’any, mobiliari i instru
mental  ̂per valor de 67.737 ptes.

La Secció d’Electromedicina pot oferir tota 
mena d’aparells de fabricació exclusiva per a nós- 
altres amb un descompte més sobre els preus de


