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mercat vigents fins ara de 30 per 100. Al front 
d’aquesta Secció hi ha un tècnic especialitzat que 
inspecciona la construcció dels aparells i pot aten- 
dre totes les reclamacions i resoldre totes les re- 
paracions.

La Secció de llibreria ha augmentât en relació a 
lany anterior en el que va d’any el 122 per 100.

El segon extrem l’hem pogut resoldre en la seva 
totalitat. Al principi la Cooperativa es trobava en 
dificultáis per a poder acudir directament ais pro- 
veïdors per la resistència que algunes cases mal 
aconsellades posaven a tractar directament amb la 
nostra entitat. Avui la Cooperativa ha obtingut 
una importancia que no sols no trobem cap difi
cúltate sinó que son freqüents les ofertes que re- 
bem de cases importants que sol-liciten les nostres 
compres. Si en alguna casa estrangera hem trobat 
alguna resistència, hem nomenat agents especiáis 
de compra que s’han pogut proveir directament 
per compte nostre.

El tercer extrem l’hem emprat com a norma en 
les nostres compres. Hem abandonat el sistema de 
fer les adquisicions per petites partides que, en 
consumir-se amb rapidesa, deixaven moites vega- 
des a la Cooperativa sense existències d'un article 
determinat. Hem estudiat bé el consum de cada ar
ticle amb l’experiència d’uns quants anys i hem 
fet compres d’importància que a l’ensems que han 
resolt l’inconvenient esmentat, han permès d’ob
tenir un considerable avantage en les condicions 
de compra.

En referència al quart extrem, hem arribat a 
obtenir condicions especialissimes de cases molt im
portants que han establert contractes amb la Coo
perativa, cedint-nos diferents exclusius de venda i 
concedint-nos dipôsits que- permeten que el metge 
pugui examinar instruments i aparells que abans 
havia de comprar per la sola referència d’un ca- 
tàleg.

Ens hem referit ja abans a la forma com s’ha 
fomentât la Secció de construcció que ha estât el 
compliment del cinquè extrem que ens haviem prr- 
posat.

Hem dedicat una atenció preferent a Fextrem 
sisè, que és l’organització de venda.

D’acord amb el nostre criteri d’apropar-nos tôt 
el possible a les organitzacions comercial, hem cre- 
gut convenient vèncer Faversió natural del soci 
cooperatiu a traslladar-se a la Cooperativa per a 
verificar totes les sèves compres mitjançant una

organització completa de venda ja iniciada pels 
Conseils anteriors.

Avui tenim un agent que viatja per totes les co
marques catalanes amb un estock de productes més 
corrents per a lliurar immediament al metge, un 
agent que visita tots els metges de la ciutat de 
Barcelona per la Secció General, 1111 agent que els 
visita especialment per la secció de llibreria, un 
agent que els visita per la secció d’Electro-medi- 
cina, un diposit a Palma de Mallorca per a visitar 
als metges de Filia i 1111 diposit a la Mancomunitat 
Comarcal de Manresa.

Amb tota aquesta organització de venda s’obté, 
aproximadament, un 35 per cent de la venda ge
neral, amb la qual cosa es demostra el résultat 
d’aquesta gestió. A més, la Cooperativa ha calcu
lât el cost daquesta organització i resulta un pro- 
mig d’un 4 per cent sobre la venda general que 
no creiem que pugui considerar-se com un cost 
excessiu.

Els tres extrems restants de la nostra organit
zació : servei de comandes, perfecció administra
tiva i cobrament de factures són sens dubte els que 
han produit més dificultáis al Consell. Cal tenir 
présent que la Cooperativa ha de moure’s dintre 
Fadministració general del Sindicat, i aquesta re
sulta tan complexa i tant freqüentment sotmesa 
ais alts i baixos de la lluita sindical, que de vega- 
des les seccions centralitzades de comptabilitat i 
correspondéncia no són suficients per a donar l’a- 
bast a tota Forganització sindical.

De comú acord amb el Consell General, hem 
pogut perfeccionar, de mica en mica, tots aquests 
serveis. El de repartiment depen ara exclusiva- 
inent de la Cooperativa, i el Sindicat ens ha pro- 
procionat tot el personal necessari; d’aquesta ma
nera tots haureu pogut constatar que d’uns mesos 
a aquesta part els comandes es serveixen amb mol
ía més puntualitat.

A mesura que les necessitats ho han exigit, la 
Cooperativa ha anat adquirint tots els mitjans ne- 
cessaris peí repartiment de la senzilla bicicleta 
amb qué va començar a repartir els primers pa
quets, hem acabat per ara amb una camioneta 
que acabem d’adquirir.

Tota la part administrativa s’ha perfeccionat en 
aquests darrers temps, si bé encara aspirem a mi- 
llorar-la considérablement.

De tota aquesta organització que hem acabat


