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El sentii comú imposant-se, haurà sens dubte capii la 
juslesa de càrregar un arbitri sobre d’elles per les 
raons dites al tractar dels especffìcs, i em relleva, per 
•ani, d'enfadoses repeticions.

No insistiré dones. Aprofilaré el temps parlant d’al- 
res recursos extraordinàris adéquats també a l'asso- 
liment de Testada quasi gratuita a la Mutua!, i entre 
ells dels anuncis; no per a proposar ço ja des de me- 
sos establert pel S indicat en profit del B utlletí i Mu
t e /  (que fora en mí ridicola fanfarria), sinó per asse- 
nyalar lina pauta d'explotació conduent al seu máxim 

■rendiment, avui per avui tan mísérrim, que a penes 
abasta a subvenir a les despeses del B utlletí.

1 és evidentment llastírnós que fracassi un mitjà de 
renda que tan bons résultats doria sempre ais que sa
ben explotar-lo; gràcies, no a una casualitat sempre 
fantàstica, ja que ella res no val ni res no significa 
així en el mon físic com en el moral, ni menysa l'influx 
de innates aptituds per ais negocis. sempre dubtoses 
per llur carácter d'inexplicables, sinó per l’encert d’ha- 
ver posât amb fermesa la seva diligencia i capital al 
servei d’una ben equilibrada inteligencia, constituint 
elles l’imprescindible trípode en qué deu apoiar-se tot 
negoci, i la miraculosa clau de l'únic secret d’un segur 
èxit.

Així, dones,, és précis enfocar la nostra actuació 
envers el camp d'aquelles realitats.

És un fet indiscutible, que la Mutnal disposa del 
capital requerí!, sens necessitai d'esmerçar ni distreure 
cap pesseta del seu «actiu», ja que el S iñdicat II presta 
gratuitament el necessari, no en metàriic efectiu, sinó 
en el seu equivalen!, cedinl-li el seu B utlletí per a 
anunciar; les planes del quai aniran sens dubte aug
mentant a mida que les necessitats ho demandin.

Però això no basla. La Mutual sens perill po! i deu 
augmentar el seu cabdal, aprofitant tot el blanc dels 
sens documents i sobre-cartes que essent-li innecessari 
podría convertir-se en productiu, i nosaltres, els met- 
ges, sens perjudicar-nos podem també acréixer-lo, ce- 
dint al maleix objecte, el revers de les receptes i certi- 
ficacions, tot cuidant d’evidenciar el nostre altruisme 
davant del public, encapçalant l’anünci amb l'âclaratô- 
ria nota d'haver sigut l'espai cedit gratuitament a la 
Mutual Mèdica, per a anunciar-hi exclusivament al seu 
profit. I tinc tan arrelada la convicció, que públicament 
li'n faig ofrena de les meves, segur que tindré imita- 
dors.

M’és grat també reconèixer aquella comercial intei'- 
ligèneia en lots els mutualistes, però discrepo dels que 
xifren Durs esperances en l’adinerament dels caixetins 
anunciadors i voto en pro de la baratura,

L'experiència demostra que en él mon dels negocis, 
l’aventatge està sempre de part dels que limiten els 
preus; dels comerciants que detallen al preu de compra 
amb la sola ganància del descompte fet pels majoris- 
les; dels que venen al preu de cost determináis articles 
de reclam; dels que adopten el sistema de cupons i ré
gals amb arreglament a l'imporl de les vendes efeclua-

des, dels que estableixen periòdics descomples en els 
preus corrents: dels que adopten freqiíents liquida- 
cions; en una paraula, de íofs els que procuren inten
sificar La venda estimulan! la cobdfcia del públic.

Per això, i prenenl exemple d'ells, soc parlidari de 
reduir en el possible el preu dels anuncis segur que 
els inseríais augmentarien en nombre, i en centuplicar
se estimularien l'acoplament deis que restessin remi
sos. perqué la confianza és sempre qsmunicativa, i 
I'lióme, mal que li pesi, no està encare emancipai del 
jou de la imitació.

I com que l'ordre dels factors no altera pas el pro- 
ducte, res perdríem en reduir la tarifa, perqué és un fel 
provai dins del comer?, que el lucre està de pari dels 
que operen molt guanyant poc, no deis que venen poc 
i car, ja que la inlensifìcació del gir serà, ara i sempre, 
font d’animació;' vida, propaganda i... diners.

Així, dexant-me de lirismes, faria cas omis de la 
importancia que per anunciar té el nostre B utlletí es- 
sent llegit per tols els metges de Catalunya; ['equipa
raría ais restants mitjans anunciadors, i adoptaría com 
a tipus els preus corrents en el mercat, sens dublé 
preus remuneradors quan amb tanta persisténcia s'apli- 
quen.:

Anunciaría a tres columnes i m'atindria al nombre 
de ratlles o al seu espai equivalen!, assenyalant I'esti- 
pendi de 0‘50 pessetes per cada radia de trenta lletres 
de tamany corren!, inclosos els espais de separació, i 
esiabliria prudenciáis descomples pels anuncis concer
táis i pagats per un any.

Mes amb tol això no n'hi hauria prou si enganyats 
per la placidesa del dolce far niente ens rendissim a 
la vituperable gandulorrea que a molts enerva i Io! ho 
malogra, oblidani aquella activa diligència que és sens 
disputa la més esencial, i en l'ordre de priorità! la pri
mera deles tres esmentades qualitals constitulives del 
nervi de tot negoci. Perqué si el crédit i l’empréstit po
den suplir la manca de capital, i la intel’ligéncia pot 
buscar-se en una dependéncia apta i honrada que ens 
secundi, l’activitat és cosa pròpia que no pot delegar
se a ningú, essent ella la reguladora de les altres dues 
qualitats ni menys relaxar-se essent el seu impuls in
dispensable perqué no resultin fallits els cálculs millor 
fonamentats.

Cal, dones, espolsar-se la peresa i que amb entu
siasme perla idea i fe en l’éxit ens prodiguen! tots nos
altres en la busca i  captura de l'anunci. puix seria 
crasfssim erro impropi d’homes de criteri deixar tota 
la feina a la Mutua! creient possible un factible divorci 
perqué devem sempre recordar que ella res no podría 
ni res no valdría sens tots nosaltres, que en definitiva 
som els que la integren) i constitu'i'm.

Cert que podríen buscar-se «agents» a sou basa) en 
un tant per cent de l'import dels anuncis aportats, i 
aques! procedimeli! no fora antagònic de l’allre sinó 
que el complementaria; però cal recordar que seria un 
mitjà car i fallible, Car, perqué una gran párt de la pla
ta recaudada quedaría en mans- d'ciquesls intermedia-


