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aixi, interessant-se en la Cooperativa, li neix l’es- 
timul. Altrament, una part del capital ha d’anar 
creant-se’l la pròpia Cooperativa.

Acceptais aquests dos principis per la nostra 
Cooperativa, calgué senyalar el capital minim que 
havia d’aportar-hi cada soci i al mateix temps es- 
tudiar si havia de senyalar-se un limit en el mà- 
xim. La ponència va partir del principi de fer as- 
sequible la Cooperativa a tots els associais del 
Sindicat de Metges de Catalunya i va senyalar un 
tipus molt baix pels titols de soci cooperador i, 
en canvi, va creure convenient no senyalar cap 
limit al numéro de titols que pugui adquirir cada 
associat ; com que en tot el projecte s’ha partit del 
principi d’estimular les compres i no les aporta- 
cions de diner, no representa cap perill per la 
Cooperativa el permetre que un associat posseeixi 
un nombre crescut de titols, puix el seu diner no 
tindrà cap preferència dins de la Cooperativa; 
aixi, per exemple, s’ha donat un sol vot per indi
vidu, prescindint dels titols que representi. No 
obstant aquesta seguretat que hem cregut neces
sari donar a la Cooperativa, s’ha procurât que la 
inversiô de diner en aquesta obra fos també avan- 
tatjosa el suficient per a que es pugui esperar 
l’adquisiciô de més d’un titol per aquells que es- 
tan en condicions de fer-ho.

Créât el capital per aportadô dels socis, s’ha 
destinât en el projecte una part dels excessos de 
percepció de cada any per la creaciô d’un fons 
de reserva que serà el fons social propi de la 
Cooperativa.

A  les aportacions dels socis se’ls destina un in- 
terès réduit i, en quânt a la devoluciô de les ma- 
teixes, es prenen les garanties suficients per a evi
tar que en un moment donat poguessin fer peri- 
llar la m arxa moral de la Cooperativa.

Com a principi en tota Cooperativa, s’ha d’es- 
tablir la venda al comptât, però això en la pràc- 
tica absolutament no és possible, cal posar-se en 
el mateix terreny que la competència i donar als 
consumidors iguals facilitais que troben en el 
mercat; però aquests facilitats, com és naturai, 
s’han de condicionar, demés de condicionar-les re- 
glamentàriament el Conseil Administratiu de la 
Cooperativa ha de tenir un marge de confiança 
per a aplicar-les segons cada cas.

Aquests dos punts son els que els firmants hem 
anotat en el nostre projecte. Normalment hem

concedit uns crédit a tots els associats de cinc 
vegades el valor dels titols de soci cooperador 
que posseeixin, però havem facultat al Conseil 
per a atorgar crédits majors, segons les garanties 
que ofereixi cada consumidor.

Aquesta part l’hem completada senyalant les 
sancions. a aplicar al consumidor que no complei- 
xi els seus compromisos en els terminis que se li 
senyalin.

De la solvència dels associats n’ha de néixer 
la solvència de la Cooperativa, és per això que tal 
volta hem estât excessivament previsors en tots 
els extrems que afecten aquesta solvència, però 
creiem preferible de moment aquesta rigidesa, 
puix val més que la práctica es cuidi d’aconsellar 
una major elasticitat.

Hem orientât la venda exclusivament pels so- 
cis-cooperadors i per tots els del Sindicat de Met
ges de Catalunya; solament amb carácter excep
cional i benèfic preveiem el que es pugui vendre 
a Hospitals, Asils i altres instituerons similars.

Al parlar del règim econòmic de la Coopera
tiva, hem detallat potser excessivament, però hem 
preferit la claretat en aquest extrem que és im- 
portantissim, per a donar una impressió de se- 
rietat als socis i de solvència als nostres futurs 
proveidors.

Primerament es faculta al Conseil per a portar 
tota la marxa econòmica, establir preus, condi
cions de venda, fer les compres, establir contrac
tes, etc., i després se li posa l’obligació de donar 
amb molta freqüència compte de la seva actua
do mitjançant balanços provisionals trimestrals.

Totseguit es detalla el desti que haurà de do- 
nar-se als excessos de percepció que s’acumulin a 
fi d’any i d’aquest se’n reserva la part més gros
sa a la creaciô d’un capital de reserva.

La part sobrant es distribueix amb preferència 
entre els socis compradors a proporciô de les se- 
ves compres i entre els titols de soci coopera
dor.

S ’estimula preferentment als compradors per
qué son els que hi donen la vida i, per tant, el 
rendraient de la Cooperativa i és just que a fi 
d’any, demés del benefici immédiat obtingut en la 
diferència de preu en les compres, trobin un es- 
talvi produit per les mateixes; però també havem 
cregut convenient estimular quelcom els socis ca
pitalistes, si bé amb un tant per cent calculai per-


