BUTLLETI DEL SINDICAT DE

Veiem, primerament, qué és el que té de pagar
a una Gompanyia d’Assegurances un home sa, a
I'’edat de 30 anys, que és la que podem dir-ne edat
optima, per a ingressar-hi. En aquestes condicions,
la Gompanyia asseguradora exigeix per a un se-
gur de vida entera a primes vitalicies (la forma de
segur igual a la nostra) el 2'6i per cent del capi-
tal assegurat, o sigui que, per assegurar 10,000
pessetes, ha de pagar una prima anual de 261 pes-
setes sense comptar les polisses, timbres i altres
impostos de I'Estat,

Veiem ara les dades de la Mutual del passai
mes de marg, i fixem-nos en el promig més ait,
que correspon al primer grup, que per tenir més
temps d’existéncia i major numero d’inscrits, té
també més garanties d’estabilitat i d’apropament
a lo normal; dones, bé, el promig mesal d’aquest
Grup és el de 7'79 pessetes, o sigui una prima
anual de 93’48 pessetes. La difereneia és tan ex-
traordinaria (prop de 300 per cent), que no calen
pas comentaris; diferéneia que és més gran encara
en realitat, ja que, com fa notar cada mes el
Butlleti, aquells promitjos queden considérable-
ment réduits, amb les condonacions de derrames
gue cada any acorda- I’Assemblea de Delegats.

Aquesta difereneia és encava molt més notable
en ,edats superiors, ja que, coni és natural, les pri-
mes sén més crescudes. Per exemple, als 35 anys,
és de 297 pessetes, als 40 anys de 343, i aixi suc-
cessivament. Ja sé que en aquestes edats hem de
pagar, a la Mutual, la quota de compensado (7
pessetes als 35 anys i 50 pessetes als 40), pero
I'import de la mateixa repartit en els 25, 30 o més
anys que podem viure bo i estant inscrits a la Mu-
tual, representa una quantitat irrisoria, que no cal
tenir en compte. De la quota de garantia, crec que
ni cal fer-ne esment, perqué, com tothom sap, és
una forma de facilitar el pagament en el cas que
hi haguessin moites defuncions, perqué els socis
no hagin de pagar més que la derrama maxima
(20 pessetes).

Contra d’aquests résultats numerics podria ob-
jeetar-se, no obstant, que essent la Mutual molt
jove encara, aquestes dades poden variar molt
quan envelleixi i hi hagin més sinistres, per mort
dels seus actuals components; pero, aixd, que re-
sultaria cert en una Companyia d’'Assegurances,
no ho és en el nostre cas, ja que en aquella tothom
hi entra jove perqué les primes sén més reduides,
mentre que a la Mutual n’hi han entrat de totes
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edats, motiu pel qual creiem que no variaran molt
aquests promitjos, i, encara que fos aixi, la dife-
rencia és tan desproporcionada, que no és facil
gque puguin arribar mai a la meitat d’aquells, el
gue indica ben clarament els avantatges econo-
mics que la Mutual Medica ens proporciona.

Perd és que la nostra forma de segur té un
avantatge que la fa superior a qualsevol altre, i
aquest és.la valoritzacié real i efectiva del capi-
tai assegurat, en tots temps i circumstaneies, cosa
que no pot garantir cap Companyia d’Asseguran-
ces, si no és amb una sobreprima molt crescuda.
En efecte, suposem, per un moment que un de nos-
altres té fet un segur a una Companyia per va-
lor de 10,000 pessetes, i que, per una guerra o al-
tra causa, ve una depreciado de la moneda, tal
com ha passai a Franga o a Alemanya; aquell de
nosaltres que es trobés en aquest cas, al morir,
deixaria als seus filis unes 2,000 pessetes efecti-
ves en el cas de Franca, i una quantitat imagina-
ria, tan sois, en el cas d'Alemanya.

La Mutual Medica, basada en el valor de ren-
da del nostre treball, que com a cosa viva és sus-
ceptible de continles i successives modificacions i
adaptacions al medi economie, ens assegura, en el
cas d’'una depreciaci6 monetaria, la quantitat equi-
valent al capital assegurat, ja que el valor del
nostre treball aniria augmentant en progressio
ascendent a mida que la depreciacid6 de la mone-
da anés accentuant-se en progressio inversa.

Qualsevol de nosaltres que tingui una participa-
do de Vida, en cas que la desvalorizado de la
moneda fos d'un 50 per cent, per exemple, com
que el valor del nostre treball doblaria automati-
cament, no seria cap estorsié I'import de les quo-
tes per a que els nostres filis cobressin 20.000 pes-
setes a la nostra mort, 6 sigui un capital equiva-
lent al valor que abans tenien les 10,000.

Anem a examinar, finalment, quins desavantat-
ges té la nostra Mutual enfront d’'una Companyia
d’Assegurances. Sois dues son, al nostre modest
entendre, i totes dues poden quedar anullades amb
un sol mot d’ordre : Entusiasme. Efectivament, la
solidesa de la Mutual esta en aquesta paraula, de
tal manera que, sense eli, la vida li féra impossi-
ble. Actualment no n’hi manca, encara que no tot
el que féra de desitjar, i més endavant, anys a ve-
nir, no podem creure que les generacions de met-
ges venidors siguin tan suicides que la deixin mo-
rir per falta d’entusiasme. Aquesta possibilitat no



