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L’èxit de la cooperativa
per

ENRIC FERNANDEZ I PELLICER

A q u e s t  any hem célébrât la primera Junta 
General Ordinaria de la Cooperativa de 

Consum del Sindicat de Metges de Catalunya.
Pel resum i l’acta que es publica en aquest 

mateix número veureu que tota la tasca que fins 
avui s’ha pogut fer ha éstat purament d’organit- 
zació, i diríem millor encara d’orientació.

Aquesta nova Institució del Sindicat creiem 
que està cridada a prestar un gran servei a la 
nostra organització professional en general i 
particularment a tots i cada un de nosaltres els 
metges sindicats. Els que tenim l’honor de figu
rar en el seu Conseil Administrate, durant 
aquest temps de preparado hem anat veient, s’ha 
anat descobrint davant nostre tot l’abast, totes 
les possibilitats que pot tenir aquesta organitza
ció.

Certament que requereix un treball preparato
ri pacientíssim, més cert encara que hi ha algu- 
nes dificultáis a vèncer per la competéncia ex
terior, però aquests dos extrems no serán un obs
tacle, els tenim previstos i sabem com resoldre’ls.

El que ens manca és la col-laboració decidida 
de tots els metges sindicats; la seva comprensió 
de l’obra que anem a portar a terme, el seu con- 
venciment deis résultats que se’n poden obtenir 
i, com a conseqüéncia, la seva entusiasta adhesió 
per formar el bloc compacte amb potencialitat 
suficient per aconseguir els résultats que es desit- 
gen.

Aquell convenciment ha d’ésser el fruit del 
coneixement que tots els socis tinguin d’allò que 
és la Cooperativa. La Cooperativa és una Sec- 
ció del Sindicat per acoblar tots els seus socis en 
un sol comprador, consumidor d’apòsits, instru
mental, llibres i tot 1’utiHatge necessari a l’exer- 
cici de la professió. Format aquest únic compra
dor de tots els 2.200 metges sindicats de Catalu
nya i Balears, en la Cooperativa, revestit de tota

la solvència, és clarissim que s’ha d’obtenir tots 
els avantatges que el mercat permeti. És evident 
que el Mercat, en la branca especial que a nosal
tres afecta, permet l’obtenciô de considérables 
avantatges; tots vosaltres amb la vostra expe- 
riència personal haureu comprovat els impor
tants descomptes que obteniu d’adquirir diréfc- 
tament alguns instruments del productor o ad- 
quirir-los a l’intermediari de qui usualment us 
sèrviu. Si haguéssiu fet algun tanteig com ha fet 
el Conseil de la Cooperativa veurieu les considé
rables diferències que es poden obtenir orientant 
bé la compra. 1

Què cal fer, doncs, per aconseguir aquella 
unio? Exactament allô mateix que s'ha fet per 
l’obra général del Sindicat i particularment per 
la Mutual.

Cal que no fiem l’èxit de la Cooperativa a l’ac- 
tuaciô del seu Conseil Administratiu ni a la més 
al ta inspecciô del Conseil del Sindicat. Ni l’un 
ni l’altre poden fer gran cosa si els manca la vos
tra assistència.

La collaboraciô de molts companys entusiastes 
l’hem obtinguda i la seguirem obtenint directa-' 
ment. Molts s’han inscrit ja socis de la Coopéra-) 
tiva simplement per les noticies que n’han tin- 
gut des del B u t l l e t î . Perô cal comptar sempre 
amb una massa de socis del Sindicat als quais 
arriben molt tard els avantatges que aquest els 
hi ofereix, degut a la seva natural distracciô.

Aquesta distracciô que no volem qualificar 
d’indiferència, l’hem de vèncer tots aquells que 
hem sabut comprendre aquesta obra i que amb 
la més gran voluntat ens hem llançat a portar-la 
a terme des del primer dia.

Tal com hem fet amb la Mutual advertint al 
company distret els perills que corria de no as- 
segurar el seu esdevenidor amb la solidesa i eco- 
nomia que aquella institucio de previsiô li ofe-


